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SEMANA 16 - GUIA DE APRENDIZAJE
MI MODELO DE NEGOCIOS LEAN CANVAS
PARTE Il

DIA 1
ACTIVIDAD 1: Analizaremos el modelo de negocio Lean Canvas.
ACTIVIDAD 2: Redaccion de las hipoétesis de los bloques del Lienzo Lean Canvas.

jHOLA!

Gracias por conectarte y ser parte de Aprendo en casa

Iniciamos un nuevo programa de APRENDO EN CASA promovido por el Ministerio
de Educacion del Peru, para que continten desarrollando sus capacidades para ser
gestores de proyectos de emprendimiento y se preparen para el mundo del trabajo.

Este programa es para las chicas y los chicos del primer y segundo grado de
secundaria del area de Educacion para el Trabajo.

jAhi vamos!

PRIMERO, z,QUE NECESITAMOS?
Cuaderno u otra hojas A4, mejor si son recicladas.
Lapices y lapiceros de colores. 1

Un espacio y mucha disposicion para leer y dibujar.
Mucha creatividad.
Involucrar a mi familia.

SEGUNDO, ¢ QUE HAREMOS ?

En esta fase Conoceremos cada segmento o bloque del modelo de
lienzo Lean Canvas, en una version adaptada para el ambito de nivel

secundaria.

o © 0o © ©

® En la primera parte veremos un resumen de la idea de negocio de tu
proyecto de emprendimiento.

¢ En la segunda parte Desarrollaremos las hipoétesis del lienzo del modelo

de negocios Lean Canvas por bloques.

- hipétesis del cliente objetivo.

- hipotesis de los early adopters sus tres problemas.
- hipétesis también de las alternativas existentes.

- hipétesis de las soluciones.

- hipétesis de la propuesta de valor.
Pero antes: MEDIDAS DE PREVENCION ,,,,‘om.m oeL \
CORONAVIRUs
A lavarte las manos a ritmo de Contigo Peru YO ME % /I
X = ’

~ & B

Eres muy grande v lo segulris slenda,

Cuande desplartan mis cjos y veo Emaclonade doy gracias al clele
i pues todos astamaos contige, Pani.

que sige viviendo contigo, Perd, por darme la vida contigo, Perd,

N G

S

Sobre mi pecho llevo tus colores y Somos tus hijos y nos uniremos ¥ asi Unida I mﬂh unida la sierra, unida
estin mis amores contigo, Pend. triunfaremos contigo, Perd. selva contigo, Perd
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Mi Modelo de Negocios Lean Canvas EDUCACION SECUNDARIA
Parte Il VI CICLO: EPT

Tienes 30 minutos

para cada actividad.

a®a = Busca un espacio donde te sientas comodo(a).
QQQ Antes de hacer esta actividad, observa que no haya ruido alrededor ‘\! N
sl

'z I
para mantener la concentracion. . <
PINE [CACTIVIDAD 1: Analizaremos el modelo de negocio Lean Canvas. | Leer con
E@i @ | ACTIVIDAD 2: Redaccion de las hipotesis de los bloques del | atencion
L—_—_— _LenzoleanCanvas. __ __ __ __ __ __ __ __ -
PROPOSITO DE LA SESION DE APRENDIZAJE
A | i | e | ]
LI_COMPETENCIA | LI_CAPACIDADES | L PROPOSITO | LI_ EVIDENCIA
(Gesiona proyectos Crea propuesta | [E1 proposito de | ﬁg}gﬂfﬁtﬁ;ga |

|de emprendimiento de valor. |esta sesion es g
|econ6mico o) social.l | reconocery | correspondiente a

| | | Aplca habldades | lg?s,crib?”gs g | Eigfng'ﬁtﬁ”fef’ |
y técnicas. Joilictl 2 oace I lienzo Lean

I | | I |bloque del lienzo del |

I

. Canvas.
negocios, Lean | I

| _! | _! Canvas. 3 | N

Recuerda que debemos quedarnos en casa porque la salud es lo primero.

sin salud no somos nada hijita, nada
de cines, nada de ir al estadio para
ver futbol, tampoco colegios.

Por qué la gente sigue contaglando,
88 mejor

Estamos tomando una medida
de precaucién porque la salud

Bueno familia nos
quedaremos en casa

Asf es bebita sin :
salud no hay nada

e,
PERU Ministerio
YO ME de Educacién

\ J
-y

Recuerda: Siempre sé creativa(o), y organiza lo elaborado utilizando el
material que tengas a tu alcance. Asimismo, comparte lo que elabores con
tu familia jNo te olvides de guardar tu produccion en el portafolio!

i TG eres valioso (a) m :

ﬁ “Felices fiestas patrias emprendedores (as)” §
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Mi Modelo de Negocios Lean Canvas EDUCACION SECUNDARIA
Parte Il VI CICLO: EPT

1° y 2° grado: EDUCACION PARA EL TRABAJO

h SEMANA 16 - RECURSO
= MI MODELO DE NEGOCIOS LEAN CANVAS ‘.
PARTE Il

Leer con
JATENTA(O)! QUE AQUI ENTRAMOS DE LLENO AL DESARROLLO | atencion

Desde el primer dia hemos hablado sobre los proyectos de emprendimiento y hoy vamos a seguir comentando |

acerca de ellos pero antes de continuar debemos preguntarnos una emprendedora o un emprendedor es alguien |

| que suefia y trata de transformar su suefio en realidad pero no es el suefio que tenemos cuando dormimos no es I

| el suefio que tenemos despiertos es aquello que queremos lograr que no genera Pasion por alcanzar para ser

| emprendedor a emprendedor no basta sofiar hay que pasar a la accion para transformar ese suefio en realidad |
cuando una emprendedora un emprendedor logra un suefio va por otro mas que al primer intento no lo logré |
pero seguira perseverando no lograr el suefio No es el fracaso para una emprendedora un emprendedor el I

| fracaso es Rendirse tarde luchar por sus suefios daria sentido a tu vida qué te haria feliz por ese suefio claro no

| es lo mismo llegar a lo mas alto de un cerro con un helicoptero que llegara escalando sorteando peligros llegar a

I_Ia meta es el premio al esfuerzo y ahi estd la satisfaccion todos. J

| los seres humanos nacemos emprendedores tl naciste emprendedora o emprendedor conservar siempre |
| es espiritu con el que naciste aprendiendo asumiendo retos confiando en ti perseverando ante las
dificultades |

Fernando Dolabela en su libro pedagogia emprendedora dice lo siguiente forma de ser y la eleccién de que
hacer es lo que Define al emprendedor.

podemos encontrar en cualquier actividad pasamos de ver al emprendedor como una forma de ser |
@ I diferenciada de la actividad a la que se dedica el emprendedor puede ser un empleado capaz de |
| innovar de proponer a la institucion donde trabaja mejoras e innovaciones |

I la imaginacion creadora y la osadia generan valores I # B b
o)D) a partir de recursos escasos los emprendedores y los >, Y ¢ L8]

I investigadores que con una mirada diferente sobre los | W ,ﬁ '

I objetos de trabajo contribuyen a la transformacion del 2 h

L onocimiento en riqueza son también emprendedores. 3 T > -

silenciosamente mejoras e innovaciones en la educacion
| ademas de ellos también son emprendedores y los héroes |
Andénimos de nuestra economia que contra todo y contra
| todos insisten en crear micros y pequefas empresas y generan |
| importantes valores humanos y econdmicos para la sociedad. |

(Robert Kiyosaki)
| |

El fracaso derrota a los perdedores, el fracaso inspira a los ganadores | P
- -

Genial! Tu seras una emprendedora o un emprendedor, pues atrévete. m

“Felices fiestas patrias emprendedores (as)” §
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Mi Modelo de Negocios Lean Canvas EDUCACION SECUNDARIA
Parte Ill VI CICLO: EPT

[ =
| Algunas personas suefian con hacer grandes cosas
mientras otras Estan despiertas y las hacen. (Anonimo).

—r————————
I si vives cada dia como si fuera el ultimo, |

algun dia tendras razon.(steve Jobs)

un hombre con una nueva idea es un loco |
I_hasta que triunfa.(Mark Twain) ]

i_smmg grupos de personas hacen que |

las cosas pasen los que miran que las cosas |
pasen y los que preguntan qué paso. I

No he fracasado he encontrado 10000 maneras
| en las que esto no funciona (Thomas Edison).

e — — — — — — — — — — —

En la alimentacion al priorizar el consumo de alimentos naturales que |
fortalecen nuestro sistema inmunoldgico, en el trabajo al acelerar el

| trabajo remoto en los medios de comunicacion al emplear la web para |
I_comercializar diversos productos entre otros. ]

' e e p— — — — — — — —— — p— — —

I Esto esta generando nuevas oportunidades laborales y nuevas oportunidades
Lde proyectos de emprendimiento, por ejemplo:
En nuestro pais muchas variedades de papas nativas y de otros I

granos como la quinua, kiwicha, cafithua y el maiz, asi como muchos |
otros cultivos andinos han continuado llegando los mercados para la I
alimentacion de los peruanos y es aqui donde destacan los

| tubérculos como camote, maca, olluco, oca, arracacha entre otros y
| emprendimientos familiares a través de la agricultura familiar. I

—_——————— e — — —— — — — —

Es la base de la economia de millones de personas principalmente en la sierral
e_,ly la selva segun el Ministerio de agricultura y riego representan el 97% de lasl
‘l unidades agropecuarias y brinda empleo al 83% de los trabajadores agricolas.

e e e e e e e e e e B e e e S B

VoA | asi se logro abastecer a la poblacion a nivel nacional con miles de toneladas |
de primera necesidad por medio de los mercados de las chacras a la olla

' | organizados por el Ministerio de agricultura y riego. | m

ff). “Felices fiestas patrias emprendedores (as)” §
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Mi Modelo de Negocios Lean Canvas EDUCACION SECUNDARIA

Parte Il VI CICLO: EPT
A
el R il AR e e T A T . ®
[con la participacion de Pequefios productores locales dedicados a la agricultura cumpliendo r N
| estrictamente con las medidas de seguridad dispuestas y a la vez representan nuevas | Leer con

es la oportunidad de que te prepares para fortalecer las unidades productivas de tu familia a |
| través de unidades productivas de agricultura familiar. |

o O s Atrévete emprendedor a emprendedor ti puedes |

| Consejos de Guy Kawasaki sobre el modelo de negocio que hemos empezado I
a trabajar con ustedes ya te has decidido a crear algo con sentido, ya has
desarrollado el prototipo de tu producto o servicio, debes definir un modelo

| de negocio para ello tienes que responder dos preguntas: |

ﬁ ¢ Quién tiene el dinero que necesitas? y ;como vas a hacer para que ese dinero llegue a I
- " 5 5 - - 5 . . . . -
=/ | tus bolsillos? dicho de un modo distinto la primera pregunta implica definir ;quién sera I

| tu cliente? y jcuales son sus necesidades? implica la creacion de un mecanismo de ventas
que garantice que tus ingresos superan a tus gastos, ten presente que tu modelo de negocio
esta relacionado con personas que tienen problemas o necesidades y que estan dispuestas I

Si tu prototipo se los resuelve el modelo de negocios tienes que ser especifico mas precisa I

sea la descripcion que puedes realizar de tu cliente mejor de las empresas de éxito han

empezado dirigiéndose a un mercado muy concreto para desde ahi crecer y dirigirse a un
publico mas amplio. ]

eres cuando terminas solo es posible avanzar cuando se mira lejos, pero I
empieza por lo pequefio.

| describir tu modelo de negocio en 10 o menos palabras es que ain no tiene su modelo
de negocio deberias utilizar aproximadamente 10 palabras y utilizarlas de forma |
| inteligente con terminologia sencilla y cotidiana.

Evita la jerga empresarial de ultima moda Como las palabras estratégico, |
mision critica, primera categoria, cinergético, escalable, clase empresarial, etc.

Recuerda: Siempre sé creativa(o), y organiza lo elaborado utilizando el
material que tengas a tu alcance. Asimismo, comparte lo que elabores con - o
tu familia jNo te olvides de guardar tu produccion en el portafolio! -

{‘\). “Felices fiestas patrias emprendedores (as)” §
Prof. Miguel Angel - N° Cel. 954957265 5
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Mi Modelo de Negocios Lean Canvas EDUCACION SECUNDARIA
Parte lll VI CICLO: EPT

e N
El leguaje empresarial por si solo no Construye I e e
un modelo de negocio el modelo de negocio de eBay B, gt
I cobra una tarifa de registro y una comision de venta | Leer con
Comprar en ; seguro te estaras preguntando ;qué es eBay? | R
eBay L | e P s n
desde Peru atenc'o
I—Es, una tienda enorme en donde puedas comprar 1

y vender desde discos de coleccion, teléfonos celulares, I
| luces para adornar el arbol de navidad, refacciones de I
| bicicletas, cojines para adornar la sala, estilos de cocina, I

hasta una cuerda para saltar y ponerte en forma todo en
un mismo lugar, puedes vender en Ebay y asi empezar tu
| propio negocio desde cualquier lugar del mundo. I

comercio no es nada nuevo y a estas alturas la mayoria de la gente |
lista ha inventado ya casi todos los modelos de negocios posibles,

| puedes innovar en productos pero inventar un nuevo modelo de

| negocio No es una buena idea. |

| Canvas por lo tanto algunos de los conceptos que se trabajan
en esta guia y en las proximas estaran basados fundamentalmente |
en sus obras y publicaciones como su libro Running Line. |

|
it A iy 47 A

_______________ -
I_Steve Blank y de la metodologia del disefio Design thinking desdel
la perspectiva de Ideo. Aqui van algunos consejos para el bosquejo

@.I ® g e S L e e R P —

I_el consejo de Ash maurya es bosqueja tu lienzo Lean Canvas de I
una sentada lo que vas a hacer en esta ocasion el objetivo es crear tu |

| link anda redactando lo qué tienes pensado, luego trabajaras los |
elementos mas arriesgados de la idea Y por ultimo debera salir a la

I calle y validar el modelo con otras personas mas adelante en la

| validacion, por ahora estas en la elaboracion de supuestos o hipotesis

Len la primera sentada que vamos a tener con esta guia. |

Trabajaremos 3 bloques del formato Lean Canvas los cuales son: Problemas,
soluciones y propuesta de valor.

Consejos: I Se conciso las limitaciones de espacio del formato Lean Canvas te ayudan
| a que ubiques solo la esencia de tu modelo de negocio, piensa en el presente, |
No trates de predecir el futuro es imposible redacta segln los conocimientos I
= I que tienes en el momento, aplica un enfoque centrado en el cliente comienza |
- I enfocandote en él.

| Ashley maurya ya dice que si realizas un simple ajuste en el segmento de

| clientes puede alterarse completamente el modelo de negocio o sea si cambias

| de segmento por ejemplo pasas de nifios a adultos variara no son el bloque
segmento de clientes sino también los otros bloques.

{“). “Felices fiestas patrias emprendedores (as)” §
Prof. MiguelAngel - N° Cel. 954957265 ©



Mi Modelo de Negocios Lean Canvas EDUCACION SECUNDARIA
Parte Il

VI CICLO: EPT

Empieza por los bloques problema y segmento de clientes.

| Ash Maurya dice el resto del Canvas suele girar en mi opinion en torno a
| la pareja problemas y segmento de clientes por eso los abordo juntos. I

La semana pasada trabajamos con el bloque segmento de clientes

Ahora continuaremos con el bloque Problemas

hay que establecer tres problemas supuestos o hipotesis en el ajuste

de la validacion con los clientes estos pueden variar o continuar |
| activa un ejemplo

— — — — — — — — — — — — — — — — —
ro T !
| la propuesta del equipo emprendo en casa la miel se cristaliza después de | !

un tiempo la miel no se encuentra facilmente en los lugares de venta empaque
| no es el adecuado la miel se comercializa en botellas de reuso. |

| Ahora en este bloque también se deben colocar las alternativas cxistcntcs-l
| que actualmente vienen empleando los clientes.

Ten en cuenta que los clientes de alguna manera estan solucionando sus |
problemas no estan esperando tu solucion ejemplo.

| las alternativas existentes que vienen utilizando los clientes podrian ser
| miel cafia de azicar miel presentada en empaques de botella de reuso miell

RETO: MRedacten las alternativas existentes de acuerdo con la idea del proyecto i
g I que viene trabajando pueden ser tres o cuatro alternativas de productos

I que ya existen y con los cuales los clientes estan solucionando de alguna
L_Mmanera sus problemas.

—

{“). “Felices fiestas patrias emprendedores (as)” §
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Mi Modelo de Negocios Lean Canvas EDUCACION SECUNDARIA

Parte Il VI CICLO: EPT
‘a"‘
Bloque soluciones: B Ny
Leer con
g . SR — atencion

las soluciones que propongan deben corresponder a los problemas planteados aqui va un ejemplo
" Q | en la propuesta del equipo emprendo en casa la miel sera sometida a un proceso de batido mecanico |
< con este proceso se lograra que la miel tomé una consistencia cremosa invariable a través del tiempo
se promovera la arborizacion con eucalipto en las zonas productoras mediante bosques de eucaliptos |
| la miel proveniente de la floracion del Eucalipto es la mas solicitada por los clientes preocupados por |

I la salud de sus vias respiratorias, se elaboraran empaques en frascos de boca ancha de un solo uso.

RETO: Redacten ahora la solucion segin lo que vienen trabajando con su
producto maximo en 6 lineas tomen como referencia el ejemplo.

basado en la propuesta del equipo emprendo en casa, miel de abejas en presentacion cremoso I
para untar el pan envasado en frascos de botella ancha y en cantidades que abastece demanda
insatisfecha actual.

RETO: Redacta en la propuesta de valor de acuerdo con la idea -G".}

del que vienen trabajando maximo en 3 lineas.

PROPOLEO

excelente trabajo, campeonas y campeones,
emprendedoras y emprendedores.

El Per( recibe un fuerte abrazo cada uno de
ustedes y no se olviden de utilizar nuestro
hashtag.

Aprendo en casa.

“Felices fiestas patrias emprendedores (as)”
Prof. MiguelAngel - N° Cel. 954957265 8
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